In aceasta prelegere, judecitorul Curtii Supreme din Ohio, Jennifer Brunner, va impartasi studentilor
secretele negocierilor de succes. Veti invata principiile unei comunicari adecvate si ale atingerii
obiectivelor de negociere. Aceasta prelegere va fi utila atat celor care isi incep cariera in domeniul
societatii civile, cat si oricarui profesionist care doreste sa-si extinda cunostintele.

Lectorul ofera conceptul BATNA, care va va ajuta sa negociati mai eficient in procesul muncii
dumneavoastra semnificative din punct de vedere social.



