Recomandari practice 2.

ZECE REGULI DE SUCCES DE FONDURI

Urmatoarele sunt utile pentru o strangere de fonduri de succes:

colectarea dosarelor despre potentiali sponsori;
luati in considerare experienta dvs. anterioara de strangere de fonduri;
cauta permanent surse de finantare.

Exista cateva reguli generale pentru o strangere de fonduri de succes care va vor ajuta sa obtineti cele mai
bune rezultate:

o
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Cel mai greu este sa gasesti donatori, sa incerci sd-i cauti in jurul tau, sa te cunosti si sa le explici treptat
esenta proiectelor tale. Bineinteles, puteti participa doar la concursul beneficiarilor anuntati.
Grant-makers ofera bani oamenilor, nu organizatiilor. Prin urmare, stabileste relatii puternice cu angajatii
organizatiei, pentru ca numai asa vei putea asigura finantarea pe termen lung a organizatiei tale.

Tnvat3 s& multumesti donatorului chiar daca nu te sprijina. Acest lucru va va arata respectul pentru el siva
va consolida relatia.

Dacd sunteti serios in privinta strangerii de fonduri, rezervati cateva ore pe zi. n multe organizatii, exista
posturi speciale in care sunt angajati angajati, ale caror sarcini sunt sa scrie aplicatii, sa participe la
concursuri de idei sociale, sa trimita informatii despre proiectele tale, sa cheme donatorii, sd se intalneasca
cu acestia, sa corespondeze cu fonduri straine etc.

Implicati-va Tn strangerea de fonduri. Doar dobandind experienta ti poti evalua ideile si proiectele.

Aflati cum sa organizati si sa comunicati corect cu informatiile donatorilor (carduri, baza de date etc.).
Aflati cum sa schimbati rapid natura unui proiect. Tn momentul in care un donator v examineazi cererea,
ideile lui sunt deja depasite.

Dupa primirea fondurilor, pastrati legatura constanta cu donatorul: oferiti-i orice informatii legate de
organizatia dvs. si trimiteti regulat carti postale in legatura cu sarbatori;

Spune doar adevarul despre tine. Informatiile pe care le furnizati pot fi verificate. Sunteti interesat sa
pastrati imaginea unui partener respectat si de incredere.

Daca sunteti sigur ca completarea unei cererila fond este singura modalitate de a obtine finantare, aflati
cum sa lucrati corect cu fondurile si pas cu pas (cautare, scrisoare de cerere, cerere, contact lish etc.),
gasiti un mentor si stdpaneste strategia corectd de strangere de fonduri.

Cautati intotdeauna peste tot un donator

Amintiti-va, banii sunt dati oamenilor, nu organizatiilor
Multumesc concedentulw

Angajati-va in strangerea de fonduri la nivel profesional
Implicati-va in strangerea de fonduri

Organizati informatii despre donator

Actualizati-va proiectul din punct de vedere operational
Pastrati contactul permanent cu beneficiarii

Spune doar adevarul despre tine



10. Alegeti strategia potrivita de strangere de fonduri



