Recomandari practice 3.

NOUA REGULI PENTRU PRIMIREA UNEI
SUBVENTII

1. Cel ce cauta va gasi: aminteste-ti ca numai prin cautarea persistenta poti gasi mijloacele. Uneori este mai
important sa stii pe cine sa intrebi decat cum sa intrebi. Pentru cine sa aplici poate fi determinat doar prin
verificarea fondurilor.

2. Faceti-va aplicatia mai specifica: aplicatia ar trebui sa fie cat mai specifica posibil pentru tipul de fond.
Propunerile generice, vagi, nu vor fi finantate.

3. Daca doriti sa obtineti finantare, trebuie sa aveti: Fondurile sunt mai dispuse sa acorde finantare celor care
au primit finantare din alte fonduri. Concedentul v va putea oferi fondurile lipsa si va avea incredere ca ati
primit fonduri dintr-o alta sursa. Aplicatia trebuie sd indice disponibilitatea fondurilor, inclusiv a resurselor
nefinanciare (echipamente, birou, Internet, resurse de voluntariat etc.).

4. Insuflatiincredere donatorului atunci cand cereti bani: dacd v-ati targuit vreodata, stiti cd un agent de
vanzari cu experientd nu spune ,Daca cumperi asta...”, ci de obicei spune: ,,Cand cumperi asta...” Spuneti
donatorului ca incearca sa nu simta ca luati In considerare una dintre posibilele optiuni de parteneriat.

5. Lapregatirea aplicatiilor scrise, invizibilul este eliminat din aplicatie: dupa cum s-a mentionat mai sus,
majoritatea aplicatiilor sunt procesate foarte rapid. Prin urmare, orice aplicatie in care informatiile
necesare nu sunt surprinzatoare si necesita mult timp pentru cautare necesita revizuire.

6. Nu faceti greseli atunci cand creati un buget: verificati toate numerele de mai multe ori. Foloseste un
calculator. Un buget prost calculat 1l va face pe donator sa puna la indoiala capacitatea dumneavoastra de
a gestiona banii.

7. Cand avetiindoieli cu privire la stilul de scriere a unei aplicatii, alegeti un limbaj simplu: jargonul si limbajul
special fac rareori impresie. Cel mai bine este s va scrieti cererea intr-un limbaj simplu si usor de inteles.
Abundenta substantivelor si verbelorin aplicatie indica minutiozitatea aplicatiei, iar abundenta adjectivelor
si adverbelor indica lipsa de sens a aplicatiei, limbajul simplu lasd intotdeauna o impresie pozitiva asupra
concedentului.

8. ,Nu”nuinseamna ,niciodatd”: multi oameni se simt amarati si dezamdgiti atunci cand li se refuza finantarea.
Nu ceda acestor sentimente. O astfel de intorsatura a evenimentelor ar trebui vazuta ca o provocare;
Convinge-te c3 ,Nu” inseamn3 ,incerc3 din nou”. Oameni puternici si hotarati isi ating obiectivele.

9. Multumirea partenerilor si donatorilor este cea mai buna forma de comunicare si comunicare.

9 REGULI pentru obtinerea unei burse

1. Cauta constant un donator
2. Concret donorga — concret ariza . o
3. Straduieste-te sa fii multumit, aceasta este garantia succesului viitor
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Imbunatatiti-va abilitatile de negociere
Incasati si vizualizati-va aplicatia

Bugetul solicitat trebuie sa fie clar si concret
Utilizati un stil de declaratie scurt si concis
,Nu” inseamna , Incercati din nou”.
Multumeste partenerilor si donatorilor tai



