Fundatiile caritabile si organizatiile internationale donatoare sunt cea mai comuna sursa de finantare
pentru ONG-uri, cel putin in tarile CSI. Exista mai multe tipuri de fundatii caritabile. Pe baza surselor de
finantare, fundatiile de caritate sunt impartite in fundatii asociate (corporative), care sunt create si
finantate de o structurd comerciala specifica. Fonduri de stat (interstatale) (organizatii donatoare), care
sunt create si finantate de guvernul uneia sau mai multor tari; fundatii independente (private), care sunt
create si finantate de o persoana sau un grup de persoane, de obicei legate de legaturi de familie.

Fundatiile caritabile si, in primul rand, cele corporative, s-au raspandit in intreaga lume din mai multe
motive. Sa notam cele mai importante motive pentru activitatile caritabile ale fundatiilor.

1. Beneficii fiscale. Legislatia multor tari permite utilizarea unei cote din profitul (venitul) structurilor
comerciale Tn scopuri caritabile in loc sa plateasca impozitele corespunzatoare. Argumentele din
pozitia guvernului sunt destul de evidente: fundatiile aloca fonduri pentru finantarea de programe
si proiecte semnificative din punct de vedere social, implementate, de regula, prin ONG-uri. Astfel,
organizatiile preiau o parte din sarcinile organelor guvernamentale: acordarea de asistenta
persoanelor cu dizabilitati, persoanelor cu venituri mici, lucrul cu copiii si tinerii, educarea
cetatenilor etc.

2. Rezolvarea problemelor sociale si dezvoltarea comunitatii locale. Fondurile rezolva o sarcina
sociala importanta - acordarea de asistenta in dezvoltarea initiativelor civile si rezolvarea
problemelor socio-economice ale comunitatilor locale. Rezultatul sunt beneficii reputationale si
recunoastere publica, sporind imaginea sociala a fondului si a fondatorilor sai.

Cresterea imaginii sociale a fondului si a fondatorilor acestuia creste beneficiile economice. Acestea
constau in atragerea de noi clienti din randul ONG-urilor si a beneficiarilor acestora, publicitate directa
si indirecta oferita de OBNL sponsorului. In unele cazuri, pentru o afacere, caritatea poate fi o investitie
profitabila de capital atunci cand, oferind o subventie mica si primind rezultate pozitive din testarea
unui produs unic de proiect, donatorul devine proprietarul unei tehnologii care poate creste beneficiile
financiare.

Fundatiile de caritate variaza, de asemenea, in ceea ce priveste tipurile de activitati pe care le
intreprind. Pe baza acestui criteriu se disting urmatoarele:

e fundatii care acorda granturi organizatiilor care, conform Cartei, pot actiona ca operatori ai
programelor de granturi;

e fonduri de actiune directa - organizatii care primesc finantare pentru implementarea propriilor
programe;

e fundatii care acorda granturi si in acelasi timp implementeaza propriile programe;

e fondurile de strangere de fonduri sunt organizatii al caror scop principal este sa gaseasca finantare
pentru implementarea granturilor sau a programelor proprii.

Principala diferenta intre fondurile de strangere de fonduri este ca nu au unul sau mai multi sponsori
permanenti (fondatori) care sa-si asigure finantarea, ci se angajeaza in strangerea de fonduri impreuna
cu alte organizatii non-profit.

Din punct de vedere geografic, fondurile pot fi impartite in:

e fonduri locale - organizatii care ofera asistenta caritabila intr-un anumit teritoriu (sat, district, oras,
regiune etc.);

e fonduri nationale - organizatii ale caror activitati se extind in toata tara;

e fundatiile internationale sunt organizatii ale caror activitati se extind pe teritoriul a doua sau mai
multe tari.

Exista si alte clasificari ale fondurilor, de exemplu, in functie de zona lor de interes, acestea sunt
impartite in fonduri de mediu, dezvoltare comunitara local3, fonduri de adaptare sociala etc.; In functie
de orientarea sociala, sunt alocate fonduri care ofera asistenta persoanelor cu dizabilitati, pensionarilor,
femeilor si oamenilor de stiinta. Datorita dezvoltarii recente pe scara larga a retelei internationale de
informatii pe internet, au inceput sa apara fundatii virtuale - organizatii de caritate care implementeaza
programe de granturi direct online.

Principalele forme de finantare oferite de Fundatii:

1. grant - o donatie caritabila (contributie) oferita de o organizatie donatoare pentru
implementarea unui proiect sau program non-profit;



2. Asistenta financiara rambursabila fara dobanda (grant rambursabil) este acordata ONG-
urilor pentru implementarea proiectelor care implica incasarea de venituri ca urmare a
implementarii activitatilor proiectului. Asistenta financiara rambursabila implica
returnarea totala sau partiala a finantarii furnizate;

3. plata pentru servicii - plata (pe baza contractuala) pentru serviciile furnizate de o ONG
catre o organizatie donatoare (desfasurarea de seminarii, cercetare).

Pe langa acordarea de asistenta sub forma de granturi, exista si alte caracteristici ale lucrului cu
organizatiile donatoare. De exemplu, un grad ridicat de concurenta. Programele de granturi ale
organizatiilor donatoare bine-cunoscute colecteaza 400 sau mai multe proiecte, dintre care, de obicei,
nu mai mult de zece procente sunt selectate pentru finantare.

Selectia proiectelor pentru finantare are loc pe baza de concurenta. Reguli speciale pentru depunerea
proiectelor. De regula, cererile de proiecte sunt intocmite pe baza formularelor de cerere. Formularul
de cerere (o forma specificd a chestionarului) este un set de sectiuni, a caror acoperire este obligatorie.
Pentru unele fonduri, formularele de cerere sunt elaborate atat de detaliat incat pregatirea unui proiect
se rezuma in esenta la raspunsul la intrebari dintr-un chestionar.

Tipuri de donatori

1. Donatori guvernamentali (Agentia SUA pentru Dezvoltare Internationala (USAID), Agentia
Suedeza pentru Dezvoltare Internationala SIDA, Proiecte mici cu asistenta Ambasadei
Regatului Tarilor de Jos MATRA, Societatea Nationala pe Actiuni ,,Centrul pentru Sprijinul
Initiativelor Civile” (Kazahstan);

Donatori ,,semi-privati” (World Learning, Eurasia Foundation, IREX).

Donatori privati:

fundatii independente (in SUA - Fundatia MacArthur, Fundatia D. Soros, Fundatia Ford, in
Kazahstan - Fundatia Yerzhan Tatishev);

fonduri asociate (Xerox Foundation, Apple, Hewlett Packard);

fonduri directe, fonduri locale.
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Motive pentru donatie

nainte de a cere bani, este o idee bun3 s3 intrebati de ce i dau oamenii. Cele mai frecvente motive pot
fi enumerate dupa cum urmeaza:

Vinovatie;

Altruism;

Beneficii fiscale;

Pentru dezvoltarea comunitatii locale (pentru a imbunatati viata din jurul tau);
Imagine proprie si imagine in ochii publicului;

Interes personal;

Statutul obliga;

Dorinta de a primi ceva in schimb - un obiect, comunicare, pranz, serviciu...;
Constientizarea problemei;

Implicare;

Faceti cunostinte, gasiti prieteni;

Dorinta de a multumi;

Lobby pentru anumite interese publice.

Acestea sunt principii generale, iar in fiecare caz concret este necesar sa stim cine este dispus sa dea,
cat, pentru ce si de ce. Acesta este unul dintre principiile fundamentale ale strangerii de fonduri.

Posibile surse de venit pentru bugetul organizatiei
Cine poate da bani pentru programul tau? Lista potentialilor sponsori este destul de mare:

Membrii organizatiei dvs.;

Tu Tnsuti;

Cei dragi dumneavoastra;

Cei care sunt interesati de problema;

persoane fizice pe care ati reusit sa-i convingeti;
Afaceri (SA, companii private, reprezentante straine);
Fundatie;



e Stat - finantare publica (directa, precum si indirecta - beneficii fiscale), intreprinderi de stat.



