Principalele surse traditionale de finantare pentru organizatiile non-profit includ: fundatii de caritate si
organizatii internationale donatoare; structuri de afaceri; autoritatile executive si administratiile locale;
indivizi; alte ONG-uri. De mentionat ca strangerea de fonduri presupune cdutarea resurselor necesare
ONG-urilor, printre care resursele financiare ocupa un loc important, dar nu singurul. In general, se pot
distinge urmatoarele tipuri de resurse: finante; material (masini, echipamente); informativ; uman
(munca voluntara).

Daca luam in calcul programele pentru care oamenii doneaza mai mult bani, atunci acesta este (in
functie de prioritate in ochii afacerilor):

institutiile sociale de stat;

institutiile culturale de stat;

pentru stat sau desfasurate sub auspiciile de stat/municipale;

activitati in domeniul asistentei sociale sau culturii;

organizatii publice ale persoanelor cu handicap, pensionari, veterani, parinti ai copiilor cu handicap,
familii numeroase afectate de conflicte militare sau dezastre;

alte organizatii nonprofit care activeaza in sfera sociala sau in domeniul culturii;

e fundatii caritabile.

Practic nu au nicio sansa sa primeasca sprijin financiar regulat pentru organizatie din partea afacerilor:

stiintific;

de mediu;

drepturile omului;

feministe ale femeilor;

centre de resurse;

pentru dezvoltarea intreprinderilor mici si a societatii civile in general.

Sarcina principala a ONG-urilor in domeniul strangerii de fonduri este dezvoltarea si implementarea
diferitelor strategii de strangere de fonduri: pregatirea proiectelor pentru organizatiile donatoare,
parteneriat social cu autoritatile, strangere de fonduri corporative etc. Am acumulat deja o experienta
semnificativa (de succes si nu atat de reusitd) in gasirea de finantare pentru NPO. Pe de alta parte,
pentru multe organizatii (in special start-up), strangerea de fonduri ramane un domeniu de activitate
insuficient studiat.



